| WERKGROEP VOOR DE BAKKER

STAPPENPLAN B1J BEDRIJFSOVERDRACHT

Als aan oud-ondernemers wordt gevraagd naar belangrijke tips bij verkoop van het bedrif,
wordt veelal opgemerkt op tijd te beginnen en goede adviseurs en deskundigen in te schake-
len. Tijdig de bedrijfsoverdracht voorbereiden kan in sommige gevallen financieel voordeel
opleveren. Het betekent ook dat uw bedrijf gereed is voor verkoop, wanneer zich een over-
namekandidaat aandient.

Hierna is schematisch weergegeven hoe een overnameproces er idealiter uitziet. Daarbij
worden enkele belangrijke aandachtspunten genoemd. We pretenderen niet met dit overzicht
compleet te zijn, er komen ongetwijfeld nog meer zaken op u af. Schakel daarom op tijd een
bekwaam adviseur of een deskundige instantie in. De eerstelijnsadviseur van de Werkgroep

"Voor de Bakker" (VdB) is u daarbij graag van dienst.

Stap

Aandachtspunten

Advisering/begeleiding

Oriéntatie

-maak overdracht emotioneel bespreek-
baar

-breng persoonlijke doelstellingen en fi-
nanciéle/fiscale belangen in kaart
-analyse: waar 'staat' het bedrijf?

-stel gewenste tijdstip en wijze van over-
dracht vast: is samenwerking met colle-
ga-ondernemer bijv. een optie?

-collega-ondernemers
-accountant

-financieel planner
-fiscalist
-eerstelijnsadviseur VdB

Voorbereiding

-verkoopklaar maken onderneming (fis-
caal, juridisch, personeel)

-waarderen onderneming

-vraagprijs vaststellen

-opstellen informatiememorandum

-accountant
-fiscalist/jurist
-overnameadviseur
-NBOV
-eerstelijnsadviseur VdB

Zoeken

-profielschets kandidaat

-werven kandidaat

-kennismaken met potentiéle kopers
-uitwisselen van informatie (geheimhou-
ding)

-accountant

-NBOV

-leveranciers
-overnameadviseur
-eerstelijnsadviseur VdB

Onderhandelen

-maak duidelijke afspraken wie onder-

-accountant

handelt -fiscalist

-stel intentieverklaring op -bank

-geef ruimte voor aanvullend onderzoek -overnameadviseur

-(voorlopig) koopcontract -notaris/jurist
Overdracht -contract en betaling -accountant

-introductie bij personeel -bank

-informeren leveranciers/afnemers/bank/ | -notaris

andere relaties -NBOV

-overdragen bedrijfsinformatie
-eigen plannen né overdracht

-eerstelijnsadviseur VdB




